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Registriert mit .............. Punkte-Paket (mind. 200 Punkte fir NGB!)

Dein Link fUr Kunden: ......oooviiiiiiiiiiiiiiann. «Neora.com

Virtual-Office Benutzername/Kennwort: ...,

ALS erfasst (80 Punkte fur Aktivstatus)

Vorher-Foto gemacht

Office kennen / wo finde ich was, nachster Rang etc.

Neora Wallet eingerichtet

Successplanner Seite 27 ausgefullt

Training fur neue Markenpartner absolviert & ARBEITSBLATT ausgedruckt:
neora.com/start

«Einkommensplan» ausgedruckt
«Produktschulungsleitfaden» heruntergeladen
«Ergebnisparty-Ratgeber» heruntergeladen

Formular «run your business like a boss» (Tracking) ausgedruckt
Formular «2 a Day 10 in Play» ausgedruckt (Kontaktliste) ausgedruckt
«Marktubersicht» (Punkte & Preise) ausgedruckt

,0er Neora Rhythmus® gelesen

Buch: ,The Slight Edge” gelesen

Buch: ,Die 45-Sekunden-Prasentation” gelesen
CD 1 angehort

CD 2 angehort

CD 3 angehort

Go Prospect App auf Handy installiert

Edge erkunden (1. Monat inbegriffen)

Edge abonniert, ab 2. Monat

App fur ,vorher-nachher-Fotos® (z.B. PicStich) auf dem Handy
Vertraut mit Zoom App

Telegram App installiert

Telegram-Chats

«iLove Neora» (tausche dich aus mit deinem Unterstutzungsteam)
«Neora Bibliothek» (Infomaterial)
«Neora Training» Rede von Jeff Olson

«MPB-Team Neora Europa» (Helmut Rauch, NMD-Team-Kanal)
«Team Europa» fur Austausch mit Sidelines und Upline (Gllhan Bommer)



Facebook-Gruppen (Sponsor fugt dich zu)

o Team Neora Europe:

Jeden Mittwoch 20.00 Uhr > offizieller Call aus USA mit deutscher Ubersetzung
o Live.Better.Now (teachings in english)
o Team Neora (international)

MPB Messestand

(VOR dem Zufligen von Interessenten > wichtiger Tipp von Upline!!)

Youtube Kanal
o «Neora MPB - Team» (Helmut Rauch)

o Team-Zoom jeweilsam: .............ccoooiiiiiiiiiiiinns

o Strategiegesprach mit SPONSOr am: ........coiiiiiii i
o Ziel definiert, meine Motivationist........................

o 3 URFree / NGB verstanden

o Kontaktliste begonnen mit ... Namen

0 RRP 1, Datum: ..

0 RRP 2, Datum: ..o e

o Produktgeschichte erstellt
o Businessgeschichte erstellt
o Vision-Board erstellt

o Die nachsten Online-Prasentationen & Events sind:
- Nachstes «Regional»: ... ...
- Nachste GET REAL CONVENTION: ...,
- Nachste Teamreise: ..o

- Nachste Virtual Business Treffen (fur Gaste)



